Martin BONNARD

M 18 rue Charb, 37130 Langeais % +33 (0)6 50 32 38 32

B martin.bonnard@outlook.com

Acheteur Projets Véhicules Autonomes

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

ACHETEUR CATEGORIE PEINTURES & COMP. METALLIQUES
Groupe Plastivaloire @ Langeais (FR) B 02/2023 - présent

o Définir et mettre en place la stratégie achats groupe
Peintures (18.5M€): Auto (int/ext.+ ton-caisse) & Aero (Safran Seats)
Comp. Metal (16.5M€): cutting & stamping, frappe-a-froid, CNC & ressorts
e Piloter les KPlIs et la performance éco fournisseurs et les RFAs
e Mettre a jour et développer le panel fournisseurs
e Supporter les autres départements avec les fournisseurs :
acquisition, projet, qualité, logistiques, finances et équipes locales
Réalisations = Savings -2.9% FY24/25; -1.9% FY23/24
2 Peintures. : “Expertise achats” & élargissement du panel
ACHETEUR VA/VE & SERIE - SEAT STRUCTURE SYSTEM
Forvia @ S3oJodo da Madeira (PT) B 03/2021-02/2023

e Piloter les actions de VA/VE des 3 usines “Metal” (Portugal/France)
e Gérer les Design Changes avec les équipes techniques locales
e Assister les équipes qualité et logistique avec les fournisseurs

e Animer des workshops pre-SoP et de transferts vie série

Réalisations 2 Saving annuel moyen -1%
2 3 workshops VA/VE pilotés (PT, FR, PL)

ACHETEUR COMMODITE BATTERIES EV/HYB/Li-ion
Renault Group @ Guyancourt (FR) 8 02/2020 — 02/2021

e Gérer les activités achats en phase sourcing, projet et vie série
e Piloter les RFI/RFQs et la performance QCDDM des fournisseurs
e Gérer |le capacitaire fournisseurs et taux de service

ACHETEUR COMMODITE COMP. STRATEGIQUES CABLAGES
Renault Group @ Guyancourt (FR) & 09/2018 - 09/2019

COORDINATEUR SUPPLY CHAIN (EMEA/APAC)
Amphenol @ Amboise (FR) 8 01/2017 - 09/2018

FORMATION

Master 2 Logistique & Achats Internationaux (Apprentissage)
IAE Gustave Eiffel @ Créteil & 09/2018 - 09/2019

Négociation — Stratégie & Process Achats — S.R.M — Supply Chain &

Management Opérationnel — Export Control -Management d'équipe — C.S.R

PRESENTATION

Fort d'une expérience de 7 ans en
achats, je souhaite relever de nouveaux
défis et de me réorienter vers un
secteur technique et a haute valeur
ajoutée, dans lequel je pourrais mettre
a profit mon sens de la négociation,
ainsi que mon énergie afin de continuer
de créer de la valeur sur le long terme

SAVOIR-FAIRE & ETRE

Négociation - S.RM - TCO - Gestion de
projet

Force morale — Curieux — Soucieux du
détail — Esprit d'équipe

INFORMATIQUE

o JSAPES

LANGUES ETRANGERES

Anglais

C2 TOEIC 960/1000 .....
Italien

= 00000
Portugais

oo 00000

Réalisations 2 Gagnant du Challenge Nexity - Croisée des Talent 2019 Ed. (HEC)

Master 1 & 2 Langues Etrangéres & Commerce International
Université de Tours @ Tours B 09/2014 - 09/2016

e Séjour de 2 mois en école de langues a Rio de Janeiro
e Stage de 5 mois en Relations Publiques a Malte

Licence Langues Etrangéres Appliquées
Université de Tours @ Tours & 09/2010 - 09/2013

¢ ERASMUS a I'Université IULM de Milan



