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Anglais

Langue maternelle/Etudes
effectuées en anglais.

Francais

Bilingue (B2)

Centres d'intéret

Entreprenariat

SPORT:
Football en club (Vallee De L'ousse)

VOYAGE
Musique

Cuisine

Informatique

PAC Office (Bonne maitrise)
Canva (Bonne maitrise)
Systéme SAP

Power BI

MONKONSI Markenson

Développement commerciale en
Alternance

Actuellement étudiant en Bachelor 3 a I'école de commerce de Pau je suis a la recherche
d'une alternance pour mon master a partir de septembre 2025 en Développement
commerciale, avec une expérience pratique dans ce domaine. Je suis Curieux, ponctuel et

motivé, je souhaite mettre mes compétences commerciales au service d'une entreprise
innovante et engagée.

Diplomes et Formations

® International Business Developer 3 ( license)/ Double diplome
Depuis janvier 2024 éklore-ed School of Management Pau, France

e Supply Chain Management

Analyse des données avec Power Bl

Marketing International

Comportement des organisations internationales
Leadership

@ Bachelor Business Administration 1 et 2

D'octobre 2022 a décembre 2023 Institute Universitaire De La C6te Cameroun

@® Baccalauréat
De septembre 2021 a juillet 2022 College Polyvalent Bilingue Saint Famille Cameroun

Expériences professionnelles

¢ Stage - logistique et Supply Chain Management

De janvier 2025 a mai OFI CAM (Olam Food Ingredients Cameroun) Douala,
2025 Cameroon

e Appui a la négociation de contrats d'achat
Rédaction et gestion de la documentation d’exportation

e Engagement dans les projets de développement durable

e Utilisation des systémes numériques SAP ERP, et AtSource pour assurer la
tragabilité,

e Coordination avec les lignes maritimes

® Job Etudiant

D'ao(t 2024 a janvier La Société Groupe APR (Propreté & Multiservices) Pau,
2025 France

e Travail en équipe

e Gestion des commandes clients

e Nettoyage et mise en place de la salle

e Gestion des périodes de forte affluence

@ Stage/Accueil et conseil client
De juillet 2023 a aolt 2023 WAFACASH/MICRO FINANCES Douala, Cameroun

e En charge de communication direct avec la clientéle pour proposition de services
e Orientation en fonction de la demande client

Support aux campagnes marketing digital (emailing, réseaux sociaux)
e Participation a l'enrichissement des fiches clients dans le CRM

Compétences

Prospection commerciale

Esprit d’analyse, rigueur, autonomie
Communication orale et écrite
Persévérance et sens de la négociation
Entreprenariat

Travail d'équipe et leadership

Gestion de la Relation Client (CRM)



