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DIRECTEUR/MANAGER, GESTION DES APPROVISIONNEMENTS
                                                            **Willing to relocate ! **
EXPÉRIENCE :

AEM CANADA    Aout 2022 – Décembre 2023
Responsable des approvisionnements pour toute l’entreprise située à Cap Chat.  Achats de matériel lourd pour la remise à neuf de l’usine, achat de bâtiments et de services. Achats à l’international majoritairement. Puis marketing à l’international pour vendre l’alumine. Remplacé par deux acheteurs lors d’une réorganisation en décembre 2023.
Purchasing Manager for AEM Canada in the Gaspesie region. The manufacturing facility had been shut down for 12 years and needed refurbishing to produce alumina plus it needed an extension due to the nature of the process . International procurement for the specialised manufacturing equipment ( ovens , conveyors , kilns , dryers … ) and buildings. Also marketing at the international level to find customers. 
CLAISSE ( MALVERN/PANALYTICAL) Juillet 2015 – Août 2020
Acheteur Senior pour les deux volets de l’entreprise (instrumentation et industrie chimique) . Travaille avec SAP et je suis en charge de la relocalisation en Asie de différentes catégories de pièces mécaniques. Objectifs très serrés de réduction de coût atteints avec succès année après année. Impliqué dans l’approvisionnement de la compagnie mère. Nombreux voyages à l’étranger. Travaille en étroite collaboration avec la R&D pour le développement de projets. Unique personne en approvisionnement dans l’entreprise avec une charge de travail extrêmement lourde et des délais aberrants.
Senior buyer for Claisse/Malvern Panalytical managing both side of their business in Canada : instrumentation and chemical products. Had to relocate in Asia the manufacturing of a lot of metallic parts . Very tight delays and goals in cost reduction asked by the parent co. that were the beaten every year . Also did procurement for parent co. and had to travel widely ( Netherlands , China , USA ). Is part of the R&D development team for new products . SAP
DUPROPRIO   Avril 2012 – Décembre2012

Responsable des Approvisionnements/Logistique à contrat : suite à une expansion pan-canadienne et un rachat par Power Corporation, cette entreprise en immobilier désirait monter un département d’achats efficace possédant des procédures globales et utilisant le même ERP, Dynacom. Pour cela, j’ai dû former les employés dans différentes provinces, monter la gestion des inventaires dans les entrepôts répartis dans sept provinces, mettre en place des ententes avec les principaux fournisseurs de pièces et service, créer des procédures adéquates, travailler avec le département de marketing pour le lancement des projets de vente, gérer la logistique des envois et de la distribution. Meilleurs ‘’coups’’ : faire baisser de 25% les coûts de télécommunication et de 10% le prix des fournitures de vente résidentielle. Gestion de personnel, naturellement. Départ à la fin de mon contrat.
Purchasing and logistic manager under contract for a real estate co . Following the acquisition by Power Corporation, this business wanted to have a functioning purchasing department using Dynacom. I had to create procedures , hire people, find warehouses and contract them in seven provinces, get the main suppliers under contract, work with the marketing department, and manage the logistic of it all. Found a way to reduce telecom costs by 25% and sales hardware by 10% . 
FRUIT D’OR    Octobre 2010 – Septembre 2011

Directeur,  Logistique et Approvisionnements : l’entreprise, le leader agroalimentaire canneberges/bleuets, avait besoin d’une mise à niveau de son département d’approvisionnement dont les employés provenaient de différents secteurs de l’entreprise et n’avaient aucune expérience dans le domaine. Mise en place de procédures, mentoring des employés, négociations de baisse de coûts pour l’outillage et les consommables (sucre : 4 tonnes par jour selon contrats en bourse…). Départ pour raisons familiales suite au décès de ma conjointe.

Director , procurement and logistics in the biggest cranberry business of the province. Had to review all the procedures and agreements with suppliers as most employees were originally chosen from the floor with little or no experience. I negotiated the sugar for the following year but had to leave because of my wife’s passing.
OPTOSECURITY 

Janvier 2007 -  2010 
Responsable des Approvisionnements/ Responsable du Service : Dans un start-up du domaine de la sécurité/antiterrorisme faisant depuis peu parti de l’univers Safran, je devais créer de toutes pièces le département d’approvisionnement et celui de fabrication tout en sous-traitant une majeure partie du produit final. Responsable du Département de Service donc séjours nombreux et prolongés à l’étranger (Suisse, Italie, Allemagne, Angleterre) pour rencontrer les clients et faire la promotion de la solution technique. Assemblages métalliques, tôle pliée, produits informatiques, PCB, câbles, le tout venant de fournisseurs canadiens et internationaux. Responsable de trois personnes. Mis à pied relié au changement de plate-forme du produit, passant d’une entreprise de hardware à une entreprise de software. Meilleur ‘’coup’’ : monter de toute pièce les fonctions approvisionnement/logistique/service d’une entreprise. Système Acomba puis installation de DBA MRP. Raison du départ : achat de l’entreprise par Sagem qui rapatrie le tout aux USA .
Purchasing and service manager… Optosecurity was a start-up in the security and defense sector and I was tasked to create a purchasing department and see to the manufacturing of the gadget we created. Numerous stays in foreign countries to meet with suppliers and partners and then I was asked to promote our solutions and install demo units . Worked with Acomba and DBA and had to get a certificate as x-ray technician and numerours courses on explosives , guns and ammos and terrorism .

LABRIE EQUIPEMENT
Janvier 2006 - Août 2006
Consultant en approvisionnement stratégique, contrat de six mois : Créer le département des approvisionnements stratégiques souhaité par la direction. En autres, établir les priorités du département, mettre en branle une série de rencontres avec les fournisseurs stratégiques, trouver un partenaire asiatique valable pouvant gérer les achats de matériel sur ce continent, négociations pour la mise en production d’un nouveau camion (acier).  Réduire les coûts et rationaliser les dépenses reliées à la production. Métal, casting, hydraulique, camions, sous-traitance. Système BAAN à cette époque.
Consultant in strategic procurement so I created the strategic purchasing department, Went on to establish the priorities and then had talks with the strategic suppliers to lower our costs. Found partners in Asia for hydraulic and pneumatic parts but also castings resulting in huge savings 

SEM ELECTRONIQUE 

Octobre 2003 - Juin 2005
Directeur des approvisionnements : Effectuer la remise au niveau du département des approvisionnements pour une des plus anciennes entreprises d’électronique de la région. Focus sur les coûts de matières premières (électronique, PCB, métal), les ententes avec les principaux fournisseurs, la révision des processus d’achats, la recherche de nouveaux fournisseurs, gestion du transfert de production de la totalité des cartes électroniques de Axion Technologie après l’achat de SEM par cette dernière. Participe à la planification stratégique de l’entreprise et au Comité de Gestion. Élabore les stratégies d’achat et les ententes de volume. Gère le personnel du département des achats, de la réception/expédition et du kitting et voit à la logistique. Implémente Visual Manufacturing. Départ suite à l’achat de l’entreprise par un concurrent.
Director of procurement for one of the oldest electronic business in Québec. PCB, electronic parts, cables, testing, metal enclosures all under contract . Found new suppliers in Asia , managed volume purchases . Implement Visual Manufacturing for procurement .
TERAXION


Janvier 2001 – Juin 2003
Responsable des approvisionnements (Supply Chain Manager) : Mise en place et gestion de la chaîne d`approvisionnement, négociations, gestion du personnel. J’ai joint Teraxion , un start-up , à quelques mois de sa fondation pour prendre en charge les achats et la mise en place du département d’achat et de logistique. Développement du budget, des procédures d’achats, des ententes avec les fournisseurs, de la gérance de l’inventaire des composants et des produits finis, des prises d’inventaires mensuelles, des livraisons aux clients. Prises de contact avec des fournisseurs potentiels (France, UK, USA) pour les nouveaux produits et liaison avec le département de recherche pour les besoins des projets futurs. Embauche du personnel achat -logistique - magasin, gestion et évaluation de ce même personnel. Implémente SAP. Départ suite à l’éclatement de la bulle technologique.
Procurement manager in what was a new start-up so I had to build the entire structure, deal with new suppliers for a brand new product . Budgeting, procedures, suppliers’contracts, inventory, deliveries. Suppliers in France, UK, USA. Had to go to the SAP university in Boston for MM training .
SAGEM USA


Mai 1998 – Janvier 2001
Superviseur des approvisionnements pour l`Amérique du Nord : Gestion des achats stratégiques en Amérique pour les divisions du groupe Sagem SA, recherche et négociations avec des fournisseurs de produits critiques pour les différentes unités de production, veille technologique. Début à Manchester , N.H. , pour fermer un de bureaux américains; transféré en France pour y travailler au siège social et dans une des usines majeures; déménagé à Tacoma, Wa., pour prendre en charge le secteur des approvisionnements en Amérique. J’ai majoritairement travaillé pour les divisions Électronique-Télécom et Défense-Sécurité. Mise en place des procédures d’achats, prise en charge des négociations majeures avec des fournisseurs internationaux, règlements de problèmes spécifiques d’approvisionnement, transfert d’usines, visites de fournisseurs, gestion du personnel à Tacoma tant aux achats que pour l’entrepôt, responsable du déploiement des systèmes informatiques de reconnaissance. SAP ERP
Procurement manager for North America based in Tacoma. Management of procurement for every sector of the multinational co. Had to hire people, manage inventory, deal with massive contracts and relocation of business, finding suppliers in N.A. All of this while working with dual uses products and military hardware.
EXFO 


1992-1998
Acheteur senior : Responsable des achats de haute technologie (optique –mécanique – électronique) tant pour le département de recherche que le plancher de production. JIT – MRP – KANBAN, visite de fournisseurs critiques à l’international, recherche de nouveaux fournisseurs, veille technologique. 

Great Plains ERP  
Senior buyer managing high value items in the fiber-optic field. Working with R&D for new products and new contracts. Used Great Plains software .
   FORMATION :  

Certificate in Terrorism Studies, St Andrews University
University of Wisconsin : Certificat en gestion des approvisionnements.

National Association of Purchasing Management : Project Management Certificate, Cost Analysis Certificate, Supplier`s management Certificate.

  LOGICIELS :   

SAP, Great Plains, Visual Manufacturing, Fortune, Acomba, DBA, BAAN, suite Microsoft et Star Office.

   DIVERS :   

Langues : anglais courant et italien de base.

Écriture de textes pour station de radio. Écriture de textes pour sites web et magazines. 
Écrivain publié en France.
Deux fois Président de la Fédération Nationale d’Escalade et d’Alpinisme.

Ski alpin et surf 

I speak English and basic italian 
I also write books and magazines articles : I am published in France .

Twice president of the climbing and mountaineering federation

I am also a passionate skier and surfer 
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