
 

 

  

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES 

 

 Organisation et pilotage de l’ensemble de la stratégie achat et 
approvisionnement : détermination du besoin, sourcing, sélection, 
négociation des prix et des conditions commerciales.  

 Gestion de la relation fournisseur sur trois divisions : maintien à domicile, 
laboratoire et industrie 

 Suivi des performances fournisseur : délais, qualité, coûts, Litiges  
 Analyse de la criticité des produits et des fournisseurs  
 Calcul des besoins et élaboration des plans d’approvisionnement  
 Elaboration et suivi des KPI achats et approvisionnements  
 Suivi et aide sur l’activité d’approvisionnement  
 Reporting pour la direction des opérations et la direction financière 

Responsable achat Subra médical, Toulouse | 2024 – A ce jour 

Profil 

Cyril-illat@hotmail.fr 

 

 

Avec six ans d'expérience dans la 
supply chain entre les achats et les 
approvisionnements, je suis au 
quotidien en collaboration avec 
tous les services de l'entreprise, en 
connais les challenges, les 
opportunités et les différents 
objectifs. 

CYRIL ILLAT 

 Traitement des demandes d’achats et d’investissement des clients 
internes de la société. 

 Sourcing, présélection et sélection des fournisseurs liés à 
l’exploitation des différents sites. 

 Suivi des commandes pour chaque site et relance fournisseur. 
 Contrôle et rapprochement des factures. 

 

Acheteur - Approvisionneur CSP, Clermont-Ferrand | 2020 – 2021  

 

 

FORMATION 

 Licence professionelle Gestion de production et logistique intégrée option Achats 

 IAE Clermont-Ferrand | 2018 - 2019 

 

Compétences 

 Capacité d’adaptation  
 Autonomie  
 Rigueur 
 Leadership 
 Management  

06.73.66.23.09 

 

 

Toulouse, France 

Responsable achat 

Logiciels maitrisés 

 Pack Office  
 People Soft 
 Sage X3 – Sage 100 
 Presta shop 
 Salesforce 
 Divalto 

BTS Management des unités commerciales 

 

 En charge des demandes d’achats du client jusqu’à la facturation du 
produit ou de la prestation. 

 Négociation commerciale, prix, validité du prix, conditions de 
paiement. 

 Sourcing fournisseurs sur un périmètre international 

  

Acheteur - Approvisionneur Logitrade, Montpellier | 2019 – 2020   

 

 

Langues 

 Anglais : Avancé / professionnel 
 Français : Langue maternelle  

 

 Responsable de dix boutiques en ligne. 
 Calcul des besoins prévisionnels pour achats et réapprovisionnements.  
 Étude des ventes selon plusieurs méthodes pour réaliser des forecast sur 

les boutiques saisonnières ou non. 
 Analyse des temps forts et des actions commerciales pour préconiser 

différentes prestations payantes aux fournisseurs. 
 En charge du référencement des nouveaux produits et de la mise en ligne 

de nouvelles boutiques, incluant la vérification du contenu des fiches produit 
et des éléments graphiques. 

Approvisionneur – gestionnaire de stock Brico privé, Toulouse | 2021 – 2022 

 

 

 Sourcing sur un périmètre international toutes catégories de produits 
 Etude des indices de matière première pour adapter les taux                 

de couverture  
 Négociation commerciale, prix, validité du prix, conditions de paiement. 
 Analyse des différents KPI et reporting  
 Etude de nouveaux produits et solutions pour mise en stock   

Acheteur Cercleurop, Toulouse | 2022 – 2024 

 

 

 

Akor, Paris | 2015 - 2017 

 


