EXPERIENCE PROFESSIONNELLE

+ Gestion et développement d'un portefeuille de 200
clients BtoB en France et Belgique

+ Prospection, prise de rdv, proposition commerciale et
fidélisation

¢+ Management de 2 assistantes

¢ Sourcing et développement produit en Europe
+ Rdv fournisseur, visite de salons, négociation et gestion

du budget
+ Suivide production des fournisseurs en Asie
F A B I E N + Negociation et gestion des plannings de livraison

D E F E R + Résolution des litiges qualité

AC H ETEU R J U N I 0 R + Suivide production des fournisseurs au Mexique

TRILINGUE + Mise en ligne des produits et suivi des ventes

PROFIL

Aprés avoir vécu dans 4 pays et acquis de export et suivi des livraisons vers I'Europe et I'Afrique

FORMATION

¢ Gestion des commandes, préparation des documents

solides compétences en achats et en
développement commercial, je recherche

aujourd'hui une nouvelle opportunité
dans les achats.

COMP ETE NCES C LES + Spécialisation Amérique Latine

v" Sourcing /Négociation

v Gestion de budget

v Import / Export ¢ 2eme année en Espagne / Madrid
¢ 3éme année aux Etats Unis / Columbus, Ohio

CENTRES D'INTERET

CONTACTEZ-MO1 : Football

@ f.defer@hotmail.fr Gardien et entraineur adjoint au club de I'AS Voltaire
® 0647054687
Lille (59000)

v' Management
v Anglais + Espagnol (courant)
v" Portugais (notions)

Communication : https://sovoltaire.sport.blog/
Responsable du site et des réseaux sociaux du club

(rédaction d'articles, animation des pages Facebook +
Instagram et participation aux salons des associations)



https://sovoltaire.sport.blog/

